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Primeramente tenemos que realizar algunas configuraciones para que el sistema 
pueda mostrarme las comisiones por ventas en reportes.

1. Lo primero que hay que saber es que cada articulo tiene que estar asociado a 
un grupo de comisión. Para poder realizar esta asociación tenemos que ir a:

Maestros         Maestros         Modificar artículos         Solapa adicionales.
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• El criterio para realizar los distintos grupos de comisión seria: rubros de artículos 
por los cuales yo quiero generar distintos porcentajes comisiones. Un ej. si mi 
empresa es de venta de electrodomésticos podría crear grupos como: Pequeños 
Electrodomésticos, Electrodomésticos, garantía extendida, servicio post-venta, 
etc.

2. Para crear estos grupos de comisión hacemos botón derecho sobre el campo Gr 
Comisión (en la solapa adicionales de artículos) Ingresar/modificar y 
automáticamente nos lleva a la tabla donde se crean estos grupos.
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3. Una vez definido los grupos de comisiones y asignado los artículos a cada 
grupo, ya podemos pasar a indicar que porcentaje va a comisionar cada 
vendedor. Para ello hay que ir a:

Maestros         Tablas         Comisiones por Venta.

Seleccionado el vendedor pongo mostrar y aquí  es donde yo voy asignando los 
distintos grupos de comisión al vendedor e indicándole cual es el % que le 
corresponde.

Quality Soft Argentina S.A. ISIS-ERP 4



• En caso de que previo a esto no estén creados los vendedores, desde la misma 
pantalla de comisiones por venta hacemos botón derecho sobre el campo 
vendedor y seleccionamos Ingresar/Modificar. Esta opción nos lleva a la tabla 
donde se crean los vendedores.

En esta pantalla creo el vendedor con su respectivo código, descripción, si esta 
activo o no y además le puedo indicar si las comisiones que genere lo haga sobre 
una base con IVA incluido o no.
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Algo que también se podría aplicar en cuanto a las comisiones es que en caso de que el 
vendedor sea un “Jefe de equipo de ventas o un responsable de ventas” y esté comisione 
no solo por sus ventas sino que también por la de otros vendedores; se podría asignar a 
partir de la 4ta columna en adelante.

A continuación se muestra como seria el esquema de comisión del Vdor. Único
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Comisión Vdor. Único

Vdor .Único

Electrodomésticos: 4%

Garantía: 10%

Servicio: 6%

Alan

Electrodomésticos: 1%

Garantía:2%

Servicio:3%

Matias

Electrodomésticos: 1%

Garantía:2%

Servicio:3%
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Una vez realizado esto ya tendríamos toda la configuración para poder listar 
reportes de comisiones. Con lo cual en resumidas cuentas, lo que hacemos es 
indicarle al sistema que cuando un vendedor realice una venta de determinado 
articulo, que pertenece a cierto grupo de comisión, va a estar comisionando el 
porcentaje que le corresponda al mismo según lo que se definido en la tabla de 
“Comisiones por Venta”.

4. Lo único que resta después es ir a Clientes         Reportes         Fecha de emisión

Acá encontramos reportes sobre                                                                                          
comisiones, dependiendo lo que                                                                                          
nos interese mirar, entraremos                                                                                              
a uno u otro. 
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