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Primeramente tenemos que realizar algunas configuraciones para que el sistema
pueda mostrarme las comisiones por ventas en reportes.

1. Lo primero que hay que saber es que cada articulo tiene que estar asociado a
un grupo de comision. Para poder realizar esta asociacion tenemos que ir a:

Maestros====)Maestros===) Modificar articulos===) Solapa adicionales.

¥ Modificacion de Articulos - X

General Adicionales l Ubicacionesl Especificacionesl Kita’Come] Distribuciénl ISDa’EaIidadl CtroI.CaIidad] Art_Asociadosl Ctas. Contables

Datos de Facturacion / lmpositivos

Cadigo p/Precio | "

Imp.Interno en % 0.00| Imp.Interno en Importe | U-UUUU| Tasalva|| | Gr Comigidn ||T||

Med.Precio Yta. | * Principal Secundaria | Med.Precio Cpra. | * Principal Secundafia X

Facturable Mo f+ 5i | Utiliza Fact. Conversion al calcular Precios | *+ HNo Si X =
Cpto.de Abasto ” | Percep.de IVA |

Posic Arance laria "
Activ. Econdmica VYta. /Cpra. | " | | " |

Datos de Analisis de Lotes Fk
Cantidad de dias para el reanalisis ljl Cantidad de dias para el vencimiento 0
—
Document Limpiar
Document

2 D
DDDDDD ' | Copiar Céd.Int mo Cod_Barra |
Cliente Habitual Cédigos de Barra | Activa |
Proveedor Habitual L # |

Grab. | | Eliminar | | Duplicar | | Generar Grup: | | Cancelar
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 El criterio para realizar los distintos grupos de comision seria: rubros de articulos
por los cuales yo quiero generar distintos porcentajes comisiones. Un ej. si mi
empresa es de venta de electrodomeésticos podria crear grupos como: Pequenos
Electrodomésticos, Electrodomésticos, garantia extendida, servicio post-venta,

etc.

2. Para crear estos grupos de comision hacemos botoén derecho sobre el campo Gr
Comisioén (en la solapa adicionales de articulos) Ingresar/modificar y
automaticamente nos lleva a |la tabla donde se crean estos grupos.

[] Tablas Comerciales

EE 2IHOIRIKR - BB~

- Tahblaz Comerciales
Liztaz de Precio
Grupos de Comisicn
Equipoz de Venta
Yendedores
Cobradaores
Condiciones de Pago
Plazoz de Cond.Pago

Codigo

Descripcion

Abrev,

1 | Comizion Electrodomesticos

Electr

2 | Comizion Garantia
3 | Comizion Servicio

Garant
Servic



3. Una vez definido los grupos de comisiones y asignado los articulos a cada QSA
grupo, ya podemos pasar a indicar que porcentaje va a comisionar cada =
vendedor. Para ello hay que ir a:

Maestros====) Tablas===)Comisiones por Venta.

[] Comisiones de Vendedores per Venta

Yendedor | EIT""%"'dDT-UﬂiCD | | Mostrar || Limpiar |

Gr.Comision | Descripcion | % Comision | Vdor. | Descripcion | % Comision | Vdor. | Descripcion | %

* -]

Seleccionado el vendedor pongo mostrar y aqui es donde yo voy asignando los
distintos grupos de comision al vendedor e indicandole cual es el % que le
corresponde.



* En caso de que previo a esto no estén creados los vendedores, desde la mism:
pantalla de comisiones por venta hacemos botdn derecho sobre el campo

QSA

vendedor y seleccionamos Ingresar/Modificar. Esta opcion nos lleva a la tabla ="
donde se crean los vendedores.

[] Tablas Comerciales

E2IORRR o-@E-GE~
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En esta pantalla creo el vendedor con su respectivo codigo, descripcion, si esta

T ablas Comerciales
Liztaz de Precio
Grupoz de Comizidh
Equipoz de Yenta
Fendedores
Cobradores
Condiciones de Pago
Flazoz de Cond.Pago

Codigo | Descripcion Activo | Comision c/IVA | Ni
.................. L A - Y A
2| Matias ]
3 | Cristian L]
4 | Vdor.Unico |:|
L] L]

activo o no y ademas le puedo indicar si las comisiones que genere lo haga sobre
una base con IVA incluido o no.
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Algo que también se podria aplicar en cuanto a las comisiones es que en caso de que el
vendedor sea un “Jefe de equipo de ventas o un responsable de ventas” y esté comisione
no solo por sus ventas sino que también por |la de otros vendedores; se podria asignar a
partir de la 4ta columna en adelante.

[] Comisiones de Vendedores por Venta

Yendedor 4 Ydor Unico | Mostrar | | Limpiar |
Gr.Comision | Descripcion % Comision | Vdor. | Descripcion % Comision | Vdor. | Descripcion % Comision
] 1 Comision Electrodomesticos 4.00 1 Alan 1.00 2 atia= 1.00
] 2 Comizion Garantia 10.00 1 Alan 2.00 2 Matia= 2.00
3 Comision Servicio 6.00 1 Alan 3.00 2 Matias 3.00
*

A continuacidon se muestra como seria el esquema de comision del Vdor. Unico



Comisiéon Vdor. Unico

Vdor .Unico

Electrodomésticos: 4%
Garantia: 10%

Servicio: 6%
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Electrodomésticos: 1%
Garantia:2%
Servicio:3%
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Electrodomésticos: 1%
Garantia:2%

Servicio:3%
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Una vez realizado esto ya tendriamos toda la configuracion para poder listar
reportes de comisiones. Con lo cual en resumidas cuentas, lo que hacemos es

QSA

indicarle al sistema que cuando un vendedor realice una venta de determinado
articulo, que pertenece a cierto grupo de comision, va a estar comisionando el
porcentaje que le corresponda al mismo segun lo que se definido en la tabla de

“Comisiones por Venta”.

4. Lo unico que resta después es ir a Clientes===) Reportes===) Fecha de emision

Aca encontramos reportes sobre
comisiones, dependiendo lo que
nos interese mirar, entraremos
a uno u otro.

sl Reportes de Clientes

| Maestros

| Fecha de Emigion

| Fecha de ¥to.

| C/Cte. Unificada

|
|
|
| Cobranza |
|
|

| Servicioz-Agenda

— X

Fecha de Emisidn

Titulo del Reporte

Resumen de Cuenta

Saldos por Fecha de Emizion

Operaciones Diariaz Reducido

Operaciones Diarias

Etiquetas de Clientes por Comprobante Emitido
Subdiario de Ingresos

Corniziones de Yenta

Comiziones de Yenta par Facturas Cobradas
Comigiones por Factura gobre Importe Cobrado
Tatal de Comisiones por Factura sobre Imp. Cobrado
Comiziones de Cobranza

Vista Previa

HEENNENENN ENENN NN

Libro de Yiajantes Wentas

Libro de Yiajantes Cobranzas

Ficha de Imputacidn

Composicion de Recibos

Clientes zin Operaciones de Wenta

Analitico de Wentaz Contado a Rendir
Cumplimiento Real de Plazo de Cobro por Factura
Curnplimiento Feal de Plazo de Cobra por Recibo
Cumplirmiento Real de Plazo de Cobro por Cliente
Composicion de Deuda

Diferencias de Cambio de FC pendientes » Fecha

Parametros

Titulo |He3umen de Cuenta

Impresora | Microzaft Print to PDF




